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CONSIDERACOES INTRODUTORIAS

Conjugar o crescimento galopante do comércio internacional com o
aparecimento das empresas multinacionais e o principio da livre concorréncia tornou-
se uma tarefa herculea para as autoridades fiscais de cada estado.

Se por um lado, sdo compelidas a tornar o seu territério atractivo ao
investimento externo, criando mecanismos que permitam eliminar a dupla tributacao
econdmica, por outro lado, t€ém de salvaguardar as suas receitas e evitar a evasao
fiscal.

Neste ambito, surgem os precos de transferéncia na ordem do dia, em matéria
de fiscalidade.

Este mecanismo visa salvaguardar a plena concorréncia de mercado,
assegurando que determinadas entidades ndo falseiem os precos dos produtos ou
servigos que adquirem ou fornecem a entidades consigo relacionadas, evitando ainda
transferéncias internas de resultados entre sectores da mesma entidade, mas sujeitos a
regimes fiscais diferentes.

A regulamentacdo dos precos de transferéncia exige que, as entidades supra
referidas, pratiquem entre si pregos, termos e condicdes substancialmente idénticos
aos que, em condi¢des de normalidade, seriam efectuados em operacdes semelhantes
com entidades independentes.

O objectivo é controlar as transac¢des inter-grupo, impedindo a fuga de

receitas.



O REGIME DOS PRECOS DE TRANSFERENCIA EM PORTUGAL

A) Regra geral

Os precos de transferéncia encontram-se consagrados no art. 58° do CIRC e s@o
regulados pela Portaria 1446-C de 2001.

O art. 58° consagracdo do principio da transparéncia, dispde que “nas
operacoes comerciais, (...) efectuadas entre um sujeito passivo e qualquer outra
entidade, sujeita ou ndo a IRC, com a qual esteja em situagcdo de relacoes especiais,
devem ser contratados, aceites e praticados termos ou condigcoes substancialmente
idénticos aos que normalmente seriam contratados, aceites e praticados entre
entidades independentes em operacoes compardveis.”

Um conceito-chave e requisito essencial para a aplicagdo do art. 58° € a
existéncia de relagdes especiais entre as entidades contratantes, quer sejam estas
residentes em territorio portugués e sujeitas a IRC ou nio.

O n° 4 desta norma define relacdo especial como sendo uma situagdo em que
uma entidade tenha o poder de exercer, de forma directa ou indirecta, influéncia
significativa nas decisdes de gestdao da outra.

Esta é uma defini¢do muito genérica e por conseguinte, susceptivel de causar
dificuldades de aplicacdo. Por isso, o legislador estabeleceu uma presuncdo legal da
existéncia destas relagdes.

Esquematicamente podemos dividi-las em 3 grupos:

1.  Relagdes especiais criadas pela via familiar e manifestadas na

estrutura societdria, bem como na composi¢ao dos 6rgaos sociais;



2. Situagdes em que o poder de influéncia se manifesta através da
prépria estrutura empresarial, bastando a deten¢do de uma participagdo social
igual ou superior a 10% no capital social de outra sociedade para, a luz do novo
regime, se considerar existirem relagdes especiais;

3. Empresas ligadas por contrato de subordinagao, de grupo paritario ou
outro efeito equivalente, que se encontrem em relacdo de dominio ou que, por
forca de relagdes comerciais, financeiras, profissionais ou juridicas entre elas,
directas ou indirectas, estejam em situacdo de dependéncia no exercicio da sua
actividade;

No ambito desta regra geral, assume grande relevancia os métodos a ter em
conta aquando da fixac¢do dos precos praticados entre entidades relacionadas.

Nestes termos, os sujeitos passivos deverdo optar pelo método mais adequado a
determinagdo dos precos de transferéncia. Ou seja, aquele que permite uma maior
aproximagao/comparabilidade entre a operacdo que se deseja efectuar e as idénticas
operacoes realizadas entre entidades independentes.

O n° 3 do art. 58° consagra a utilizacdo preferencial dos “métodos tradicionais”,
que segundo as Guidelines da OCDE sao os mais adequados e ajustados sempre que
se verifique paridade de circunstancias negociais, ou quando as diferencas entre as
operacdes ndo sejam susceptiveis de causar afectacOes substanciais quer no preco

quer nas demais condicdes essenciais da operagao.

Assim sendo, poderao optar entre:

Método do preco comparavel de mercado (MPC)



Meétodo de precos de transferéncia que consiste em comparar o preco de bens
ou de servigos transferidos numa operagdo vinculada («operagdo controlada») com o
preco facturado em relacdo a bens ou servicos transferidos no ambito de uma

operagdo entre empresas independentes, em circunstancias compardveis.

Método do custo majorado

Meétodo de preco de transferéncia que toma como base os custos suportados
pelo fornecedor de bens (ou de servicos) no dmbito de uma operacdo vinculada. A
estes custos é acrescida uma margem de modo a obter um lucro adequado tendo em
atencdo as fungoes exercidas, os activos utilizados, os riscos assumidos e as
condigoes de mercado. O resultado obtido apos o adicionamento da margem de preco
de custo aumentado aos custos mencionados pode ser considerado um prego de plena

concorréncia da operacdo inicial entre empresas associadas.

Método do preco de revenda minorado

Meétodo de preco de transferéncia tendo por base o preco pelo qual um produto
comprado a uma empresa associada é revendido a uma empresa independente. Ao
preco de revenda é deduzida a margem sobre o preco de revenda. O resultado obtido
depois de subtraida a margem bruta pode ser considerado, apds o ajustamento
relativo a outros custos conexos com a compra do produto (por exemplo, direitos
aduaneiros), um preco de plena concorréncia da transferéncia anterior do bem entre

empresas associadas.



No entanto, a op¢do por estes métodos pode revelar-se inapropriada ou
desajustada, conduzindo a resultados pouco crediveis. Deste modo, subsidiariamente,
deverdo ser aplicados métodos baseados no lucro da operagdo ou qualquer outro

método que se mostre adequado a situagdo em concreto.

Método da margem liquida da operacdo

Meétodo baseado no lucro da operacdo e que consiste em verificar a margem
de lucro liquida em relacdo a uma base adequada (por exemplo, os custos, as vendas
ou os activos) que um contribuinte realiza na sequéncia de uma operagdo controlada

(ou de operacdes que podem ser agregadas).

Método do fraccionamento do lucro

Método com base nos lucros da operagdo, que consiste em identificar o lucro
combinado a repartir entre as empresas associadas na sequéncia de uma operacdo
controlada (ou de operagdes controladas que podem ser englobadas) e em proceder a
posterior reparticdo desses lucros entre as empresas associadas, assente numa base
economicamente vdlida, idéntica a reparticio dos lucros que estabeleca a

aproximacdo da distin¢cdo entre os lucros que teriam sido previstos e os lucros

estipulados nos termos de um acordo celebrado entre entidades independentes.”

1 L. . .. . . . . .
(_Glossdrio — Overview Transfer Princing Guidelines for Multinational Interprises and Tax

Administratios- OECD)




Assim, ndo obstante o respeito e prioridade conferidos as recomendacdes da
OCDE, impera a regra do melhor método.

A Portaria 1446-C de 2001 dispdem que o sujeito passivo deverd optar pelo
método mais adequado, em cada operagdo, a conferir o melhor nivel de
comparabilidade entre a transacc¢do realizada inter-grupo e a mesma realizada com
uma entidade independente. Mas esse objectivo nem sempre € alcangédvel.

Com a crescente competitividade de mercado, a estratégia empresarial prima
pela diversidade e diferenca a nivel da oferta. Assim, existem situacdes em que se
torna verdadeiramente impossivel obter informacdo compardvel para efeitos da
determinacgdo dos precos de transferéncia.

A medida que cada empresa tenta criar condi¢des mais atractivas e aliciantes
para o seu produto, variando os termos da compra e venda, os prazos de pagamento,
descontos, e demais varidveis que influenciam a determinacdo do preco, torna-se
complicado adquirir informacdo, que consiga estabelecer niveis de paridade com
todas os termos e condi¢des acordadas em operacdes efectuadas entre entidades
auténomas entre si.

Alids, ao tentar fazer uso dos métodos tradicionais na determinacdo dos precos
de transferéncia nas circunstancias descritas, os resultados seriam, com certeza,
falaciosos e desconexos com a realidade.

Tendo presentes estas vicissitudes, a regulamentacdo portuguesa possibilita a
introducao de ajustamentos para eliminar, ou pelo menos minorar estas diferencas.

Sendo assim, aquando do estudo de mercado para proceder a determinagao dos
precos de transferéncia, o sujeito passivo deverd ter em conta todas as varidveis que

entram na sua equacao, e verificar se as diferencas encontradas influenciam ou nao o
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resultado. Na eventualidade de existirem diferengas, o sujeito passivo deverd analisa-
las, quantifica-las, expor os seus efeitos e efectuar os ajustamentos que se lhe
afigurem adequados aos pregos praticados ou as margens obtidas.

Esta pratica, pese embora as divergentes opinides em diversos regimes fiscais,
tem sido frequentemente adoptada e permite uma maior fiabilidade nos resultados das
andlises comparativas de mercado. Deve frisar-se que, para a op¢ao pela introducao
de ajustamentos é obrigatéria a identificacdo das varidveis que possam causar
resultados dubios, conduzindo a uma incorrecta andlise dos precos de transferéncia.

Acresce dizer, que nem todas as empresas poderdo ser utilizdveis como termo
de comparacao para efeitos dos precos de transferéncia, o que poderd dificultar, ainda
mais, uma tarefa que de simples nada tem.

Poderao ser utilizadas empresas concorrentes como ‘“‘comparaveis”, para efeitos
de precos de transferéncia, no entanto, € necessdrio que essas empresas sejam
independentes.

Ou seja, uma multinacional que pretenda usar outra multinacional como
“compardvel”, nao o poderd fazer. Isto porque, embora entre ambas nao exista
qualquer relacdo de dependéncia, a verdade € que, ambas terdo questdes de precos de
transferéncia. Pelo que, nenhuma estard em condi¢des de garantir uma anélise isenta e
fidvel da realidade de mercado.

Esta questdo levanta alguns problemas, na medida em que, determinadas areas
do mercado estdo dominadas por grupos multinacionais. Assim, a concorréncia
directa € efectuada por entidades que estando obrigadas ao regime dos precos de
transferéncias ndo podem usar os seus concorrentes como termo de comparagdo, uma

vez que, também estes estdo adstritos as mesmas obrigacdes.



B) A obrigacao declarativa

Nos termos do n° 7 do art. 58° do CIRC, o sujeito passivo estd obrigado, na sua
declaracdo anual de informacgao contabilistica e fiscal, a declarar a existéncia ou nao
de transac¢des com entidades relacionadas, identificando:

- As entidades envolvidas;

- O volume dos negdcios em causa;

- A existéncia de eventual documentacdo sobre os pregos praticados;

A observancia destas normas assume tal importancia que, a nao ser cumprida
tal obrigacdo verifica-se a inversao do 6nus da prova. Neste sentido, recaira sobre o
sujeito passivo a obrigacdo de provar que cumpriu todas as obrigacdes a que estava
vinculado, caso contrdrio, poderd a Administracdo Fiscal proceder correc¢des do
lucro tributavel através de ajustamentos com base nos métodos legalmente previstos.

No entanto, convém referir que, esta situa¢do de desoneracdo da Administra¢ao
Fiscal em demonstrar a violacdo dos preceitos legais por parte do sujeito passivo, s6
se verifica quando o mesmo nao tenha declarado as transaccoes a que alude o n° 7 da
norma legal.

Caso contrdrio, sempre que pretenda efectuar correcgdes e ajustamentos no
lucro tributdrio, a Administragcao Fiscal deve fundamentar devidamente sua pretensao,
uma vez que sobre si recai, exclusivamente, o 6nus da prova, sob pena de impugnacao

judicial.?

2 A este propésito importa referir o Ac. STA de 25/09/2002 que decidiu que “ndo estava devidamente
fundamentado o acto que introduz alteragées a matéria colectdvel do contribuinte (...) se ndo descreve as
relagcées especiais que justificam essas alteracdes e os termos em que normalmente decorrem operagoes da
mesma natureza entre pessoas independentes e em idénticas circunstdncias.”
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O n° 11 do art. 58° consagra, de forma expressa, um mecanismo de combate a
dupla tributagdo do mesmo rendimento.

Esta norma dispde que sempre que a Administracdo Fiscal proceda a
correcgdes no lucro tributdvel por forca de relacdes especiais entre sujeitos passivos,
deve proceder, obrigatoriamente a “ajustamentos correlativos”.

Este é um ‘“ajustamento do imposto devido pela empresa associada
estabelecida num outro pais, efectuado pela Administracdo Fiscal desse pais de modo
a tomar em considera¢cdo um ajustamento primdrio efectuado pela Administragcdo
Fiscal do primeiro pais, a fim de obter uma reparticdo consistente dos lucros entre

. 3
ambos os paises.”

Vejamos um exemplo pratico:

- A sociedade A vende a sociedade B, com quem mantém relagoes especiais,
um dado produto por € 1000.
- Ambas as sociedades relevam essa venda em termos contabilisticos e fiscais, o que,
em termos simples, significa que a sociedade A contabiliza um proveito de € 1000 e a
sociedade B um custo no montante desse mesmo valor.
- Numa ac¢do de inspecgdo realizada a sociedade A e por aplicagdo das regras
relativas aos precos de transferéncia, a Administracdo Fiscal conclui que aquela
operagdo deveria ter sido efectuada ndo pelo valor de € 1000, mas de € 1500 e, nessa

conformidade, procede a respectiva correccdo do lucro tributdvel da sociedade A,

3 L. . L . . . . . .. .
( Glossdrio — Overview Transfer Princing Guidelines for Multinational Interprises and Tax Administratios-

OLECD)



aumentando o seu lucro tributdvel em € 500.

Nesta situagdo, determina o referido N° 11 do artigo 58° que a Administracdo Fiscal
estd obrigada a proceder também a correcgdo do lucro tributdvel da sociedade B
diminuindo o seu lucro tributdvel em € 500 através da consideracdo adicional de €
500 de custos.*

Refira-se que este principio se aplica as entidades nao residentes, desde que tal
possibilidade se encontre prevista nas convengdes internacionais celebradas por
Portugal.

A legislagdo portuguesa sobre precos de transferéncia segue as orientacdes da
OCDE, chegando a ser bem mais exigente do que a dos paises mais desenvolvidos,
membros desta organizacdo. Sobretudo a nivel do 6nus da prova, recaem sobre as
empresas a obrigacdo de documentagdo que justifique a sua politica sobre precos de
transferéncia.

Esta obrigacdo estd longe de ser assegurada com a mera compilagdo de
documentacio sobre precos e contratos. E fundamental fazer a prova da paridade de
mercado.

Para se conseguir tal demonstracdo, as empresas tém de assegurar que oS
termos, condi¢des e precos, no ambito das suas transac¢des inter-grupo, foram
efectuadas em consonancia com as que seriam efectuadas com entidades
independentes.

Claro que essa prova sO serd possivel se a empresa tiver operagdes

comparaveis.

* Dr*. Inés Reis, Jurinfor — Informatica e Publicagdes, S.A.
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A NECESSIDADE DE REGULAMENTACAO COMUNITARIA EM

MATERIA DE PRECOS DE TRANSFERENCIA

As Orientacdes de Precos de Transferéncia, publicadas em 1995 pela OCDE,
fizeram com que por toda a Unido Europeia, nos ultimos anos, surgissem
regulamentagdes internas no sentido de determinar, quais os requisitos e condicoes de
aplicacdo dos precos de transferéncia.

No entanto, a interpretacdo destas orientacdes varia de um estado membro para
outro.

Esta falta de uniformizagdo acarreta uma potencial dupla tributacdo, uma vez
que um sujeito passivo ao encetar operagdes com entidades dentro do mesmo grupo
econdémico, mas com residéncia em outro territério poderd, em virtude das diferentes
regulamentagdes, incorrer em custos adicionais por forca do cumprimento das regras
vigentes sobre precos de transferéncia.

Em 2002, a Comissdo Europeia criou o E.U. JOINT TRANSFER
PRINCING FORUM, no intuito de aproximar e harmonizar as regras sobre pregos
de transferéncias, praticadas nos varios estados-membros, através da criacdo de
preceitos normativos nao vinculativos e de facil exequibilidade.

O seu objectivo, para além da solu¢do dos problemas dos precos de
transferéncia, passa pela reformulacdo da Convengdo de Arbitragem, (que deixou de
vigorar em 2000, por falta de ratificacdo do protocolo de extensdo em 1999), pelo
estimulo a celebracdo de acordos prévios sobre precos de transferéncia, pela
uniformizacdo dos requisitos relativos a documentacdo dos precos de transferéncia

nos E.M. e ainda a criacdo de medidas para se evitar a dupla tributacgao.
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Para que a Convencao de Arbitragem venha a funcionar em pleno, é necessario
aperfeicoar a fase da arbitragem, quanto ao inicio e termo dos prazos, custas, local de
realizacdo das reunides... Carece ainda de uma maior transparéncia de todo o
processo de modo a que o sujeito passivo possa ter nele uma participagdo mais activa.

Quanto aos Acordos Prévios sobre Precos de Transferéncia, um acordo deste
tipo permite definir, previamente a realizagdo de operag¢des vinculadas, um conjunto
de critérios adequados (designadamente, o método a utilizar, os elementos de
comparacdo e ajustamentos a introduzir, os pressupostos principais quanto a evolucao
futura) com vista a determinacdo do preco de transferéncia aplicivel a essas
operacgdes durante um determinado periodo de tempo.

A uniformizacdo dos requisitos quanto a documentagdo dos precos de
transferéncia, prende-se com o facto de a mesma variar de estado membro para estado
membro.

Assim, o sujeito passivo incorre em elevados custos, na medida em que,
procedendo a operacdes internacionais com entidades a si relacionadas, vé-se
obrigado a processar a documentacdo de uma mesma operacdo vdrias vezes,
dependendo do nimero de paises envolvidos.

Impde-se portanto a criagdo de um conjunto de documentacdo de precos de
transferéncia multilateral, comum aos varios estados-membros, eliminando a
necessidade de reunir, para cada estado onde um grupo econdémico actue,

documentagio especifica.’

5 . . . .~ .
Como exemplo temos o caso Pacific Association of Tax Administrators, uma associag@o criada pela
Austrdlia, Canadd, Japdo e E.U.A
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Para evitar a dupla tributacio € necessario, desde logo o incremento da
transparéncia e fluxo de informacao entre as entidades publicas e privadas, bem como
uma maior coordenagdo e cooperacdo entre as Autoridades Fiscais dos diversos
estados-membros.

Em Abril de 2004 a Comissdo Europeia propos um Coédigo de Conduta para
eliminar a dupla tributagdo nos casos fronteiricos de precos de transferéncia. O texto
proposto permitiria garantir uma aplicacdo mais eficaz e uniforme das regras
existentes e definiria também regras processuais.

Segundo um estudo da Ernst & Young de 2002, o transfer princing, embora
sendo considerado por 85 % dos directores financeiros nas multinacionais, como uma
das maiores preocupacdes em termos de fiscalidade, s6 29% das empresas-mae o
levam em conta no seu planeamento estratégico.

As empresas continuam a perder oportunidades nas integracdes pOs-fusoes,
comércio electrénico e propriedade intelectual ao nao gerirem de forma pré-activa os
seus precgos de transferéncia.

O mesmo estudo revela que as entidades fiscalizadoras possuem presentemente
maior capacidade e estdo mais empenhadas no exercicio das suas funcoes.

Com efeito, as auditorias de precos de transferéncias geraram mais

ajustamentos em 2002 do que em 1999, ano do estudo anteriormente realizado.
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A IMPORTANCIA DOS ACORDOS PREVIOS SOBRE OS PRECOS DE

TRANSFERENCIA

Tendo decorrido cinco anos desde a implementacdo em Portugal do novo
regime de pregos de transferéncia, os contribuintes abrangidos, sujeitos a obrigacdes
declarativas nem sempre faceis de executar, questionam-se quando ao regime fiscal
portugués se estard preparado para abragar as recomendacdes da OCDE no sentido de
regulamentar a celebragao dos Acordos prévios sobre precos de transferéncia.

Apesar destes acordos prévios estarem previstos no regime portugués dos
precos de transferéncia, ainda nao existe regulamentagdo especifica sobre o tema.
Com efeito, o preAmbulo da portaria® que regula os precos de transferéncia, prevé a
possibilidade de celebracdio de acordos prévios. No entanto, condiciona esta
celebracdo a prévia obtencdo de experiéncia relevante com a aplicacdo das regras
previstas no regime portugués.

Esta questdo dos Acordos Prévios sobre precos de transferéncia, foi discutida
na Conferéncia Técnica do Centro Interamericano de Administragdes Tributdrias,
realizado pela DGCI em Setembro de 1999, na cidade do Porto.

Desta conferéncia resultou a importancia dos Acordos Prévios enquanto
instrumento de solucdo para os problemas relacionados com a determinagdo dos
precos de transferéncia, como meio de complemento para os procedimentos, judiciais
e administrativos, previstos no ordenamento interno de cada estado e como garantia

para os contribuintes, uma vez que tornam mais previsivel o tratamento fiscal.

® Portaria 1446-C/2001 de 14 de Janeiro
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N o entanto, também foi enfatizado o facto de este ser um processo longo e
complexo, que exige um esfor¢o extraordindrio por parte das Autoridades Fiscais, que
tém de canalizar recursos humanos e financeiros para este propdsito, podendo afectar
as suas tarefas de fiscalizacdo em relacdo a outros contribuintes. Deste modo, nem
todas as Administra¢des Tributdrias estariam em condicdes de encetar negociagcdes
deste tipo.

Por ultimo, foi realcado o facto de nem todos os Estados permitirem a
celebracdo de Acordos Prévios, pelo que, se os problemas colocados pelos precos de
transferéncia forem susceptiveis de originar dupla tributagdao ou de colocarem duvidas
quanto a aplicagdo e interpretacdo das convengdes, tal s6 serd possivel no quadro de
uma eventual convengdo fiscal, com uma disposi¢io no ambito do procedimento
amigavel semelhante a do art. 25° do Modelo de Conveng¢ao da OCDE.

A nivel europeu tem-se verificado uma tendéncia consistente de celebracdo de
Acordos Prévios, nomeadamente no Reino Unido, Espanha, Bélgica, Alemanha,
Holanda e Franca.

Os Acordos Prévios sdo processos voluntarios estabelecidos entre os sujeitos
passivos e as Autoridades Ficais, e visam a pré-determinacdo das condigdes e
requisitos a incidir sobre os precos de transferéncia.

Assim, sdo fixados os elementos a ter em conta para a obtenc¢do dos precos de
transferéncia dentro de um delimitado periodo de tempo. Desde logo, estabelecem
quais as “comparaveis” a ter em conta, os métodos a utilizar, os pressupostos...

Isto tudo de forma a evitar potenciais litigios, que assim ficam antecipadamente
resolvidos. Durante o periodo em que vigora o acordo, e se o sujeito passivo obedecer

as condicdes por este impostas, as Autoridades Fiscais ndo procederdo a quaisquer
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ajustamentos ao seu lucro tributdvel nem efectuaram inspeccgdes fiscais, sempre tao
morosas e dispendiosas.

A nivel internacional, em operagdes mais complexas, estes acordos ajudam
também a prevenir a dupla tributagao.

O processo de acordo prévio, de uma maneira geral, é iniciado pelo sujeito
passivo, que dirigindo-se as Autoridades Fiscais de um ou mais paises, requer a prévia
negociagao dos precos de transferéncia.

Na Holanda e na Alemanha, ao sujeito passivo é exigido, um conjunto de
informacdes muito detalhado sobre o mercado em que exerce a sua actividade, as
fungdes desenvolvidas, os riscos que assume e as entidades consigo relacionadas.
Tudo isto para assegurar que durante a vigéncia do acordo todas os factores
inicialmente considerados se mantém.

Existem dois tipos de Acordos Prévios, os unilaterais e os bilaterais ou
multilaterais.

No acordo unilateral apenas intervém o sujeito passivo e as Autoridades Fiscais
do pais, ao passo que um acordo multilateral envolve ndo sé estes como também as
Autoridades Fiscais dos paises onde as entidades relacionadas do sujeito passivo
operam.

Os acordos multilaterais sdo preferiveis, na medida em que, para além de serem
usados como um mecanismo de reducdo do risco de dupla tributacdo, conferem ao
sujeito passivo uma maior seguranga e equidade uma vez que dele fazem parte as

diversas entidades envolvidas.
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Entre Marco e Abril de 2004 foram concluidos os primeiros trés acordos
multilaterais celebrados entre estados-membros da E.U., e resolvidos num periodo de
18 meses desde o pedido inicial.

Desde esta primeira e feliz abordagem, varios paises europeus tém iniciado
novos Acordos Prévios Multilaterais

Com esta actuacdo tenta-se evitar as desvantagens dos acordos unilaterais.
Estes acordos acarretam grandes inconvenientes quando os paises ndo aderentes
discordam dos termos em que o acordo € celebrado. Tal facto podera conduzir a
desacordo quanto aos ajustamentos correlativos no lucro tributdvel do sujeito passivo
que celebrou um acordo prévio com somente uma Autoridade Fiscal.

Portugal actualmente corre este risco uma vez que até a data os acordos nao
foram regulamentados, apesar de estarem previstos.

Para além disso, os acordos unilaterais sio em nimero muito superior que os
multilaterais.

Na Holanda e na Bélgica no ambito dos acordos prévios celebrados em 2003,
95% corresponde a acordos unilaterais.

(X3

Nos termos das orientacdes da OCDE A harmonizacdo de prdticas
respeitantes aos acordos prévios em matéria de precos entre os paises que utilizam
este dispositivo, poderia revelar-se vantajosa quer para as Administragoes Fiscais
quer para os contribuintes. Por conseguinte, as Administracoes Fiscais dos paises
interessados podem perspectivar a celebracdo de acordos entre as entidades
competentes (...) estabeleceriam os principios directores gerais e certas modalidades

com vista a execugcdo do procedimento amigdvel sempre que o contribuinte requeira

um Acordo Prévio relativo a pregos de transferéncia.”
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Tendo em conta que o0s principais parceiros econdmicos das empresas
portuguesas se situam em paises que ja regulamentaram e celebraram acordos deste
tipo, as Autoridades Fiscais portuguesas deveriam ponderar seriamente na
possibilidade de efectuarem Acordos Prévios, sobretudo multilaterais.

Este instrumento seria uma mais-valia no sentido de evitar os inconvenientes
supra mencionados, bem como eventuais € complexos litigios com as Autoridades

Fiscais de outros paises.
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